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Polska Izba Handlu – najszersza reprezentacja handlu detalicznego i hurtowego w Polsce zrzeszająca około 
30 000 podmiotów po raz kolejny zwraca się do Państwa w sprawie koniecznych naszym zdaniem zmian do 
procedowanego obecnie przez sejmową Komisję Finansów Publicznych i Komisję Gospodarki i Rozwoju 
rządowego projektu ustawy w sprawie zmiany niektórych ustaw w celu ograniczenia zatorów płatniczych (druk 
senacki nr 1229, druki sejmowe nr 3475, 3577 i 3577-A), które w naszej ocenie są istotne z punktu widzenia 
przedsiębiorstw handlowych, w szczególności małych i średnich przedsiębiorców. 
 
Rozumiemy w pełni konieczność i celowość wprowadzenia zmian w zakresie zwalczania zatorów płatniczych 
niemniej jednak zwracamy uwagę, że w niektórych przypadkach – szczególnie w niektórych branżach handlu 
takie rozwiązanie może prowadzić do problemów a nawet wypchnięcia z rynku małych i średnich 
przedsiębiorstw produkcyjnych. 
 
Są to to takie branże jak: 

� Wydawnicza (książki i multimedia) 
� Wyposażenie domu i ogrodu, materiały budowlane 
� Artykuły dla dzieci 
� Sprzęt gospodarstwa domowego 
� Wyroby papiernicze 
� Artykuły turystyczne i sportowe 

 
Wszystkie te produkty nie posiadają określonego terminu ważności a w wielu przypadkach podlegają wahaniom 
sezonowym zatem produkt nie sprzedany w sezonie (artykuły sportowe czy do pielęgnacji ogrodu) pozostaje na 
stanie magazynowym do kolejnego sezonu, z kolei artykuły takie jak płyty czy fimy dvd mogą być sprzedawane 
nawet kilka lat od ich wydania.  
Powyższa lista nie wyczerpuje wszystkich obszarów gdzie ograniczenie terminów płatności do 60 może 
spowodować zaburzenia niemniej te branże są najbardziej narażone na perturbacje związane wprowadzeniem 
tego ograniczenia. 
 
Obecnie, przykładowo w branżach wyposażenia domu i ogrodniczej średni termin płatności faktur wynosi 
ponad 100 dni, a średni czas przechowywania towarów na stanie magazynowym sklepu i ich rotacji jest nawet 
dłuższy. W przypadku książek w salonikach prasowych wynosi to odpowiednio około 80 dni, Dlatego też 
jakkolwiek planowane zmiany w założeniu mają pomóc małym i średnim przedsiębiorcom, mogą im zaszkodzić 
w przypadku niektórych branż. Jeżeli terminy płatności zostaną odgórnie skrócone do maksymalnie 60 dni, 
może to spowodować, że sieci handlowe będą wybierać większych dostawców, z którymi ustalą dłuższe terminy 
płatności zamiast współpracować z mniejszymi podmiotami z sektora MŚP. 
 
W branżach innych niż spożywcza, obrót towarowy i zapłata za niego opiera się często na zasadzie, zgodnie z 
którą płatność do dostawcy następuje dopiero w momencie, w którym detalista sprzedaje towar 
konsumentowi. Wprowadzenie zatem krótkich terminów płatności byłoby tu całkowicie niezgodne z utartym 
zwyczajem, który jest akceptowany przez obu kontrahentów. Co więcej, wprowadzenie krótkiego terminu 
płatności nie tylko ingerowałoby w istniejące relacje handlowe (o charakterze zbalansowanym), ale też 
mogłoby doprowadzić do sytuacji, w której ucierpieliby mniejsi kontrahenci, z którymi detaliści przestaliby 
handlować. 



POLSKA IZBA HANDLU 
 
POLISH CHAMBER OF TRA DE  
Grażyny 13 /10 ,  02 -548  W arszawa T:  +48  22  440  83  23   
NIP:525-20-04- 193  p ih@pih .org.p l  www.pih .org.p l  

 

Zachowanie różnorodności  handlu i usług  na rynku wewnętrznym 

Maintaining diversity of trade and services on internal market  

Swoboda ustalania przez kontrahentów w relacjach asymetrycznych terminów płatności dłuższych niż 60-
dniowe ma również istotne znaczenie z punktu widzenia dostępu małych i średnich przedsiębiorców do rynku. 
Wprowadzenie krótkich terminów płatności może bowiem spowodować, że duzi przedsiębiorcy, zamiast 
dokonywać transakcji z przedsiębiorcami z sektora MŚP, będą preferowali nawiązywanie relacji handlowych z 
innymi dużymi przedsiębiorcami, z którymi będą mogli ustalać dłuższe terminy płatności. W konsekwencji, mali 
i średni przedsiębiorcy, którzy nie będą mogli zaproponować analogicznych terminów, mogą zostać pozbawieni 
dostępu do rynku oferowanego przez dużych przedsiębiorców. 
 
Dlatego raz jeszcze zwracamy się do Państwa o możliwość wprowadzenia we wskazanych obszarach rozwiązań 
polegających na wydłużeniu terminów płatności – lub wprowadzeniu takiej możliwości, co pozwoli stronom na 
elastyczne dostosowywanie funkcjonowania do realiów prowadzenia biznesu i nie będzie stanowiło zagrożenia 
dla małych firm dostarczających produkty do większych sieci handlowych. 
 
Jesteśmy także do dyspozycji w sprawie spotkania, na którym chętnie przedyskutujemy proponowane 
rozwiązania. 
 
Z upoważnienia Prezesa Polskiej Izby Handlu Waldemara Nowakowskiego 
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